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Business Apps
Force.com Add-ons

Die Opportunity Planning Wall stellen wir
kostenfrei auf AppExchange zur Verfligung.
Auf einer Art Whiteboard ermdglicht sie einen
einfachen Uberblick und die Bearbeitung der
Opportunities in Salesforce.com CRM. Dieses
Konzept der , Virtual Walls” lasst sich schnell
auf weitere Objekte lGibertragen.

Sales Planning Wall

Kollaborative Vertriebsplanung:
Visualisieren Sie lhre Vertriebspipeline,

gewinnen Sie den Uberblick iiber Ihre
Opportunities, mit verschiedensten Filter-
und Sortiermdglichkeiten. Andern Sie Daten
direkt in der grafischen Ubersicht oder via
Drag’'n Drop. Passen Sie die Ubersicht auf
Ihre eigenen Bedurfnisse an.

Interaktive Task Wall fir Milestones PM

Erweitern Sie Milestones PM, das
kostenlose Projektmanagement-Tool aus
der AppExchange, um eine interaktive
Planungswand, auf der Sie nicht nur den
aktuellen Projektstatus auf einen Blick
einsehen und aktualisieren kbénnen, sondern
auch Tasks direkt ,an der Wand“ hinzufligen
und andern kénnen.
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Case Management Wall

Visualisieren und verwalten Sie lhre
Support-Tickets schnell und tbersichtlich,
verschaffen Sie sich den Uberblick tiber alle
lhre Tickets oder Cases.

Die Case Management Wall erlaubt eine
effiziente Bearbeitung mit visueller
Unterstutzung und Anordnung auf einer
virtuellen ,Wall“, &hnlich einem White
Board.

Viele Filter- und Anordnungsmaoglichkeiten
erleichtern die Anpassung der Sichten.
Bearbeiten und Speichern Sie lhre Cases
direkt in der Wall.

Unsere Leistungen fur lhre Losung

Wir unterstiitzen Sie bei Konfiguration und
Integration unserer Virtual Wall
Komponenten an lhre spezifischen Objekte
und Datenstrukturen. Von der einfachen
Installation und Anpassung bis zur
komplexen Apex- und Visualforce-
Programmierung — je nach lhren
Anforderungen.
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